WiC 104

Formation
Caprine,
niveau confirmé

Date : Formation planifiée 1 fois/an

Délai d’accés de 3 mois

Durée : 2 jours

Tarif Inter : 500 € HT/ jour et par personne
Tarif Intra : A partir de 2000 € HT/Jour pour
un minimum de 5 inscrits

Lieu : A définir

Public concerné : Technico-commerciaux
et techniciens des fabricants d’aliments du
bétail, acteurs et conseil de la vente des
aliments caprins déja en poste.

Nombre max. d’inscrits : 10 personnes
(minimum 5 personnes)

Nos formations sont accessibles a toutes
personnes en situation de handicap.

Contactez-nous pour une étude personnalisée
de votre besoin

TAUX DE
SATISFACTION

Année 2025
pour 10 apprenants

93%

SERMIX - Département Formation — Talhouét — 56250 Saint-Nolff Tél. : +33 (0)2 97 48 54 54 - SIREN 802 073 007 - Mise a jour le 10 septembre 2025 - Version 9

Formations Ruminant

Les objectifs de la formation
Rationnement en élevage caprin : savoir construire une ration pour proposer
une solution au client en adéquation avec ses demandes

(1) Acquérir les fondamentaux du rationnement en production caprin lait
(2) Etre en mesure d’apporter des réponses adaptées aux éleveurs en tenant
compte de la typologie des exploitations et des modes de production

(3) Mattriser les arguments commerciaux pour faire évoluer le prospect
en client

Le programme

Connaitre les particularités de la production caprine ¥
- Connaitre et adapter ses recommandations nutritionnelles

- Les principes du rationnement en élevage caprin

- Savoir élaborer / construire une ration optimisée

Savoir moduler et adapter ses conseils en fonction des contraintes de production®
- Les principales contraintes du rationnement en caprin lait et ses leviers d’action
- Connaitre les principaux CDC et leurs contraintes, maitriser les leviers de réponse

Savoir positionner et argumenter sa gamme ?
- Les moments clés pour réussir son argumentation commerciale
- Positionnement des solutions diététiques

Les points clés pour que le prospect devienne client ©
- Les propositions commerciales
- les arguments commerciaux clés

Méthodes mobilisées

Apports de connaissances théoriques

Exercices pratiques et mise en situation avec la méthode « CAPRALIM-GAME»
Utilisation d’un logiciel de rationnement

Remise d’'un document de synthése a l'issue de la formation

Méthodes d’'évaluation

Questionnaire sur les attentes du stagiaire a remplir 15 j avant la formation
Evaluation individuelle de fin de formation

Attestation de formation remise en fin de session

Formation interactive et adaptée a vos besoins
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